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Moviles a
prueba de virus

Vacway, que envasa los
dispositivos al vacio para evitar
la entrada de aguay aire, lanza
una linea para hospitales

y centros de salud

POR BELEN KAYSER

aaventura de Vacway,

fundada por los inge-

nieros Joaquin Abe-

1lan (su consejero de-

legado), Javier Mon-

tén y Alex Pelegri,

debe suidea ala pasién de Abellan
por la pesca submarina. “El mer-
cado no ofrecia ninguna solucién
para poderte llevar el mévil con
seguridad a estos espacios”, expli-
ca. Y asi fue como se le ocurrié pa-
tentar una maquina que cierra con
un plastico al vacio el dispositivo.
“Las fundas se cierran y se re-
utilizan, pero precisamente por
€s0 No son seguras para este fin,
siempre puede entrar agua”, expli-
ca. E igual que agua, aire, y con él,
cualquier bacteria o virus. Y por
eso, las semanas mas duras de la
covid-19 fueron un punto de in-
flexién para ellos y una oportu-
nidad de negocio. Con el horno

parado y el verano (casi) perdido,
los responsables de la compaiiia
pusieron a disposicion de los sani-
tarios sus maquinas para que pu-
dieran proteger este aparato sus-
ceptible de contaminarse. “En los
protocolos que pasan los médicos
no se contempla la desinfeccion
eficaz de los teléfonos. Con este
sistema pueden usarlos a través de
un plastico al vacio. Los auricula-
res bluetooth se desinfectan me-
tiéndolos en solucién alcohdlica”.

Desde 2017 el sistema esta ro-
dando por parques acuaticos y
de aventuras y centros de buceo
ynavegacion a través de maquinas
de vending, disponibles en dos ta-
mafios. El primer cliente fue Port
Aventura. “En 15 dias facturamos
casi el doble de la media anual de
las maquinas de vending en Espa-
fia”, explica Abellan. En el tltimo
ejercicio, 2019, cerraron con una
facturacién de 400.000 euros. Y
aunque las previsiones de alcan-
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La empresa comercializa fundas sumergibles a cualquier profundidad.

zar el millén de euros que tenian
para este afio se marcan con un
interrogante, la pandemia les ha
abierto una linea de negocio que
no tenian prevista: construir ma-
quinaria paralos hospitales y cen-
tros médicos. Esto les permitira
combuatir la estacionalidad y no
limitarse a facturar en verano.

Reinventarse

“Estos meses no han sido un pa-
rén subito de facturacién por-
que nosotros no ingresamos en
febrero. Pero si afectan porque
este verano teniamos planes de
expansion, estdbamos abriendo
filial en Italia y Francia”. Y tenian
materiales para nuevas maqui-
nas, de hecho lanzan una mas pe-
quefia que puede tenerse en ca-
sa y que tendrd un coste de 200
euros. Su tarea con los médicos
ha sido altruista: les han instala-
do las maquinas y dado forma-

cién. “Repartimos unas cuantas
y empezamos a recibir mas lla-
madas; en las primeras 48 horas
teniamos 300 solicitudes en casi
todas las comunidades auténo-
mas. Nos dimos cuenta de que
el contagio podia venir por ahi
y decidimos adelantarnos™.
Insisten en que la nueva linea
de negocio que abren en los hos-
pitales “debe venir acompafiada
de protocolos de seguridad”. Es-
te nuevo negocio, para el cual han
pedido subvencién al Centro pa-
ra el Desarrollo Tecnolégico In-
dustrial (CDTI), pretende instalar
estaciones en varios puntos del
hospital y acelerar los tiempos de
procesamiento, esto es, que se tar-
de menos en proteger el teléfono
o desinfectar. “Queremos que sea
totalmente automatico, que no ha-
yani botones ni pantallas”, explica
Abellan, que asegura que estaran
listos después de verano.
Preguntados sobre si les preo-

cupa generar tantos residuos plas-
ticos perjudiciales para el medio
ambiente, responden que “nadie
mejor que los que buceamos pa-
ra ver el estado del fondo marino,
pero la idea es usar bien el plas-
tico y tener mucha mejor educa-
cién para gestionar y educar acer-
ca del material”. La carga del mévil
por contacto evitaria, en opinién
de Abellan, suaperturay, por tan-
to, desechar una funda cada vez.

En el equipo, de unas diez per-
sonas, ademas de los ingenieros
(uno eléctrico y dos industriales)
emplean a otros de perfil técnico.
“Somos fuertes en I+D, si no po-
siblemente no hubiéramos podi-
do actuar con la celeridad que lo
hemos hecho. Ahora nos centra-
remos en salud, consultoria tec-
nolégica y waterproof. Tocamos
muchos segmentos, por eso so-
mos muy completos a la hora de
desarrollar cualquier maquina”,
dice Abellan.
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